
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

 
 
【お申し込み】下記申込書に記入のうえ７月９日（水）までに事務局（担当／岡﨑）TEL:52- 

1740 FAX:52-410０ MAIL:info@kamocci.or.jp へお申し込みください。 

 

価格交渉力アップセミナー 参加申込書 
加茂商工会議所（担当／岡﨑 FAX：５２－４１００）行き 

 

事業所名  住  所  

T E L  Ｆ Ａ Ｘ  

役 職  参 加 者 名  

  

〈講師プロフィール〉 

初鹿野
は つ か の

 浩
ひ ろ

明
あ き

 氏 

・株式会社経営科学研究所 
 代表取締役 
・中小企業診断士 
 

中小企業の経営者と共に、勘に頼った経営から、科

学的に裏付けされた経営を目指し、企業再生や経営

革新などの事業計画策定を主に支援している。公的

な中小企業の支援活動として、茨城県グローバル推

進機構のコーディネーター、茨城県商工会連合会や

商工会議所における商工調停士や専門家としても

活動している。また、「焼き鳥はなぜ串に刺さってい

るか？（PHP出版）」など著作物を多数執筆。 

・付加価値の重要性 
・効率化と生産性の違い 
・初鹿野流！！価格転嫁１５の
テクニック 
①とりあえず値上げ ②減量法 

③増量法  ④階段式 

⑤入替法  ⑥一時休止法 

⑦一時サービス法 ⑧陳腐化法 

⑨新商品提供法 ⑩分離法 

⑪おててつないで法 ⑫便乗法 

⑬組合せ法  ⑭正攻法 

⑮法的な調停 

・利益と価格の構造 
・適正価格の設定方法 
・物価が上がった時の注意事項 

令和７年７月１６日(水) 

14:00～16:00 
本セミナーでは、価格設定・価格交渉の基礎を学び、

価格転嫁を実施した事例から今行える効果的な対策

方法を分かりやすく解説します。 

◆会 場 加茂商工会議所会議室 

◆受講料 無料 (会員・非会員問わず) 

◆対 象 中小・小規模事業者 

主催：加茂商工会議所 事業環境変化対応型支援事業 

 

切らずにこのまま FAX してください 

Google フォームからも 
お申し込みいただけます。 

 
 

 原材料高騰、仕入れ先値上げに対応 

パートナーシップ構築宣言、下請振興基準法の概要 

https://forms.gle/tQQLZHubPfWS8WwS7 

 


